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Online Fahrzeugangebote optimieren

Winterreifen 
im Wagen

Beine im 
Bild

Falsche 
Ausrichtung

Schlechtes 
Motiv

Diese Bilder sollten vermieden werden

Ausge-
schaltetes
Kombi-
instrument

Schatten im 
Bild

Unscharfes 
Bild

Schlechter 
Hintergrund

In 6 Schritten zu perfekten Fotos
1	 Fahrzeug aufbereiten und in Topzustand versetzen

2 	 Alle losen Teile entfernen

3	 Witterungsunabhängigen Fotoplatz mit ausreichender Beleuchtung wählen

4 	 Fotografische Grundlagen beachten

5	 Kunden mit der Reihenfolge der Fotos auf eine Reise nehmen

6 	 Mindestens 15 Fotos hochladen

In 6 Schritten zur perfekten Datenqualität
1 	 Ziehen Sie sich die Daten aus den richtigen Quellen

2 	 Überprüfen Sie die Vollständigkeit der Daten aus diesen Quellen

3 	 Vergleichen Sie die Daten mit der tatsächlichen Ausstattung des Fahrzeuges

4 	 Verlassen Sie sich nicht auf Schnittstellen

5 	 Suchen Sie Ihr Fahrzeug aus Kundensicht in den Börsen

6 	 Grundsatz: Gründlichkeit vor Schnelligkeit
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Ihre Außenansicht

Zusammenfassung
1	 Überprüfen Sie regelmäßig die Qualität und Quantität Ihrer Bilder

2 	 Überprüfen Sie Ihre Datenqualität aus der Kundenperspektive

3 	 Nutzen Sie die Möglichkeiten der A ußendarstellung auf den Plattformen

4	 Implementieren Sie das Thema Online Fahrzeugangebote in Ihre bestehenden Prozesse

5 	 Schulen Sie regelmäßig Ihr Personal auf die Notwendigkeit der Daten und Bilderqualität

6	 Haben Sie viel Erfolg mit Ihrem Online Vertrieb
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